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PROPOSITO DEL PROGRAMA

Fortalecer las capacidades empresariales de
emprendedores, gestores y lideres de micro,
peguenas y medianas empresas de la region,
brindandoles herramientas modernas, aplicables y

estratégicas para crecer con sostenibilidad, eficiencia
y Vvision de futuro.

¢A QUIEN VA DIRIGIDO?

- Emprendedores formales con negocio en marcha.

- Duenos de micro, peguenas o medianas empresas.

- Administradores, socios O gerentes generales de
MIPYMES.

- Lideres con capacidad de decision dentro de una
empresa en crecimiento.




REQUISITOS PARA
PARTICIPAR

@ Ser fundador(a), propietario(a) o gestor
clave de una MIPYME formal.

@ Contar con un RUC activo y negocio
operando actualmente.

® Compromiso para participar en las
sesiones virtuales y presenciales.

@ Disposicion para aplicar lo aprendido
directamente en su empresa




BENEFICIOS PARA LOS
PARTICIPANTES

Acceso a 6 modulos formativos con ponentes empresarios
y expertos.

Clases aplicadas, talleres vivenciales y herramientas
digitales.

Plantillas, guias y formatos de uso inmediato para
SUS Negocios.

Asesoramiento durante el proceso formativo.

Certificacion oficial otorgada por la CCLL

Graduacion presencial en el Encuentro Empresarial del
Norte 2025

Visibilidad como egresado destacado ante medios aliados
y comunidad empresarial.




LOGROS ESPERADOS POR
PARTICIPANTE

Al finalizar el programa, cada participante sera capaz de:

@ Formular su plan estratégico empresarial con vision a 12
meses.

@ Optimizar sus operaciones, inventarios y procesos clave.

@ Aplicar herramientas digitales (incluyendo 1A) en su
negocio.

@ Mejorar su liderazgo, gestion de equipos y cultura
organizacional.

® Tomar decisiones financieras y legales con mayor
seguridad.

@ Posicionar su marca y canal digital de ventas con
estrategia.




ESTRUCTURA CURRICULAR

Innovacion, IA y Transformacién Optimizacion de Operaciones y
Digital Logistica Empresarial

Liderazgo, Gestion de equipos y Finanzas y Legislacion para la Toma
Clima Laboral de Decisiones

Planeamiento Estratégico, Crecimiento y Estrategias Modernas de Marketing y
Sostenibilidad (Versidon Secuencial) Ventas Digitales




CALENDARIO ACADEMICO 2025

Clase virtual1 | Clase virtual 2 prgs?élr?éial

Martes 21 de octubre
6:30 p.Mm. - 9:00 p.m.

Modulo 1- Innovacidon y
Tecnologia

Martes 04 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Modulo 2 - Liderazgo y
Clima Laboral

Martes 11 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Modulo 3 — Planeamiento
estratégico, crecimientoy
sostenibilidad

Martes 18 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Modulo 4 — Optimizacidon de
operacionesy logistica

Martes 25 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Modulo 5 - Finanzasy
legislacion

Modulo 6 - Marketing y
Ventas Digitales

Martes 02 de diciembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Jueves 23 de octubre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Jueves 06 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Jueves 13 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Jueves 20 de noviembre
©6:30 p.m. - 2:00 p.m.

Jueves 27 de noviembre
6:30 p.m. - 9:00 p.m.

Jueves 04 de diciembre
6:30 p.m. - 2:00 p.m.

Sabado 25 de octubre
9:00 a.m. - 12:00 p.m.

Sabado 08 de noviembre
9:00 a.m. - 12:00 p.m.

Sabado 15 de noviembre
9:00 a.m. - 12.00 p.m.

Sabado 22 de noviembre
9:00 a.m. - 12.00 p.m.

Sabado 29 de noviembre
9:00 a.m. - 12.00 p.m.

Sabado 06 de diciembre
9:00 a.m. - 12.00 p.m.




PONENTE

Mg. Ivan Robles

Profesional con formacion en Ingenieria de Sistemas,
MBA por CENTRUM PUCP y Maestria en Liderazgo por
EADA Business School (Barcelona). Cuenta con mas de 26
anos de experiencia liderando equipos en diversos
sectores empresariales, con una destacada trayectoria en
bienestar organizacional, empleabilidad y desarrollo de

cafrrera.

PONENTE

Mg. Freddy Alvarado B.

Ingeniero en Sistemas Computacionales, con Maestria en
Administracion de Negocios y Doctorado en Ciencias
Empresariales. Posee una especializacion en

Transformacion Digital e Inteligencia Artificial por el MIT y
un Diplomado en Data Science de la Universidad Nacional

de Ingenieria (UNI).
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PONENTE

Mg. Jhanol Marino

Destacado docente universitario en marketing, negocios
Internacionales y emprendimiento, con participacion
COMO ponente en eventos nacionales e internacionales.
Su trayectoria incluye cargos como Jefe de Logistica en el
sector privado y Gerente Municipal, con un enfogque en la
gestion eficiente de recursos y la toma de decisiones

orientada a resultados.

PONENTE

MBA. Diana Diaz

Ingeniera Quimica, MBA de ESAN, con especializacion en
Estrategia e Internacionalizacion en ESADE y Woman
CEO certificada por Centrum PUCP.

CEO de MyD Consultoria, acompanando a lideres del agro
y alimentos en Peru y Latinoamérica. Coach Internacional

certificada por ICC de Londres.
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PONENTE

Mg. Francisco Vigo

Administrador con Maestria en Administracion de
Negocios (MBA) y mas de 20 anos de experiencia en los
sectores privado y publico. Ha liderado proyectos de
capacitacion, marketing, planes estratégicos y gestion
logistica, asi como procesos de optimizacion y mejora

continua.

PONENTE

Econ. Francisco Huerta Benites
Consultor internacional asociado en Inversiones vy
financiamiento. Presidente del Instituto de economia y
empresa sac. Asesor y consultor nacional en proyectos,
financiamiento, y ordenamiento empresarial.




MODALIDAD HIBRIDA

-Las clases virtuales se dictaran a través de la
plataforma Zoom, permitiendo una interaccion
en tiempo real con el facilitador y los
participantes desde cualgquier ubicacion,
favoreciendo asi la participacion activa y el
aprendizaje colaborativo.

-Por su parte, las clases presenciales se
desarrollaran en las instalaciones de la Camara
de Comercio de La Libertad, brindando un

CERTIFICADO espacio adecuado para el trabajo practico,
dinamicas grupales y el fortalecimiento del

Los participantes que cumplan con los requisitos del vinculo entre los asistentes y el facilitador.

CUrso recibiran un:
Certificado de participacidon emitido por la Escuela -Los ma.ter'ales . c.je.l elreglielnie: Selnne
de Desarrollo Gerencial de la Cdmara de Comercio de presentaciones, ejercicios propuestos y clases
La Libertad, que acreditara la finalizacion del grabadas, estaran disponibles en |a platatforma
“Programa de Desarrollo Empresarial” con una Camaratru.

duracion total de 90 horas académicas.




PROCESO DE INSCRIPCION

-lnicla completando el formulario de
INsScripcion.

-El postulante presentara los siguientes
documentos: Formulario de Inscripcion
debidamente completado.

(*) La Informacidn cuenta con una
declaracion jurada.

-La Inscripcion se hara efectiva cuando el
participante envie a la ejecutiva de ventas
todos los documentos solicitados.

Fecha limite: solo hasta el 20 de octubre
del 2025.



INVERSION

Precios asociados:

AL CONTADO S/ 800
EN CUOTAS S/ 1000

Precio no asociados:

AL CONTADO S/ 1000




FORMAS DE PAGO

TRANSFERENCIA PAGO DESDE
O DEPOSITO

T R e

Cuenta bancaria de
detraccion 00741087995
Banco de la Nacion




PROGRAMA
DE DESARROLLO
v EMPRESARIAL

ESCUELA DE
)G DESARROLLO
CAMARA de COME GERENCIAL
de LA LIBERTAD

Direccion: Jiron Junin N° 454 - Centro Histoérico de Trujillo
Pagina web: www.camaralalibertad.org.pe
Facebook: Camara de Comercio de La Libertad
Correo: vrengifo@camaralalibertad.org.pe
Teléfono: 987 496 819

Sujeto a cambios




